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A linha de produtos para comando ¢ protegiio da WEG conta agora
também com os Digjuntores DW em Caixa Moldada para protegiio de
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de capacidade de interrupgdo. Podem ser providos de diversos
acessoros internos ¢ externos, atendendo as mais variadas aplicacoes.
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engenheiro norte-americano Robert Fulton,
pioneiro da propulsédo a vapor, teve que aban-
donar seu pais natal e partir para a Gra-Bre-
tanha em busca de reconhecimento - e financi- -
amento - para suas idéias. Também morou na Franca, Vol custo das perdas
tou a Inglaterra e acabou construindo seus proprios bar- « .
cos a vapor nos Estados Unidos, mesmo. Se ele estivessedefine a compra 1 2
conectado a internet, poderia mandar seus projetos aos, S
quatro cantos do mundo, sem sair de casa. E claro quey
naquela época - passagem do século 18 para o0 19 -, nad Weg valoriza
havia algo que sequer se qs_semelhassq a transmissao de , cidadao
dados. E Fulton teve que viajar muito até conseguir con-* 1 5
vencer o mundo de que a propulsdo a vapor substituia, —
com vantagens, o remo ou a vela. Esse episddio marca um . .
dos periodos mais importantes da Histéria, a Revolugio. AT em sintonia com
Industrial, que acendeu o rastilho dos maiores avangoss 0s profissionais 1 6
tecnoldgicos do homem. Até chegar a internet e as facili-;
dades que a rede mundial proporciona, o ser humano este-
ve as voltas com transformacdes de todo tipo. Ele proprio,: Subestacées ganham
para desenvolver e usufruir das maravilhas que surgiam,.
vem se transformando, colocando cada vez mais o cérebro
no trabalho cotidiano, deixando a “méo-de-obra pesada” : =
para as maquinas. E a mais nova organizagéo do traba--
Iho, desde que a Revolucéo Industrial fez proliferar fabri-
cas, primeiro pela Gra-Bretanha, depois por toda a Euro- .
pa e pelo mundo, aumentando a divisdo e a especializagad
da forca de trabalho. Transformar € a exigéncia de sem--«
pre. Mais ainda agora, quando o novo milénio promete um?
mundo cheio de maravilhas tecnoldgicas que exigirdo uma. Correcao - A Unisinos, do Rio

dose extra de conhecimento - até mesmo para manused- Crande do Sul, utilizou tinta em p6
las. Weg para a pintura das prateleiras

< danova biblioteca, e ndo do prédio
« (WRnN25,p.17).

nova unidade 1 8
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O MILENIO DA

As vésperas do novo

RONALDO DINIZ

milénio, pessoas e empresas
tém que se ajustar as
transformagoes para ndo

perder um lugar ao sol

Iraci Seefeldt

4,3, 2, 1! Ahumanidade vive

em pleno ritmo de contagem
regressiva para o terceiro

milénio! E, nesse clima de

virada, o tempo passa mai

rapido e tudo se transforma de maneir,
veloz.
Se, ha pouco mais de um século,
mundo se curvava frente a maravilha
como o radio e o telefone, hoje convi
vemos com a comunicacao digital, li-
gando qualquer parte do mundo insta
taneamente.
As mudancas e inovagdes sdo cont
nuas e surpreendem a cada dia. Hoj
pode-se embarcar num avido para No
York e de |a falar com a secretaria e elo
giar seu novo corte de cabelo, ou co
sultar o extrato bancéario. Ou ainda fa
zer areserva de entradas para um espl
taculo que estréia no proximo sibadd
E isso tudo de um telefone que cabe
palma da méo.
O novo “telefone inteligente”, a cha-
mada terceira geracdo da telefonia ce
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“Mudan-se os tempos, mudam-se as
vontades. Muda-se o ser, muda-se a
confianga. Todo o mundo é composto de
mudanga. Tomando sempre novas

qualidades.” Luis de Camoes

lular, disp&e de tela de computador aco-
plando voz, dados e imagens. Segundo
estimativas dos fabricantes e operado-
res, estara disponivel no mercado brasi-
leiro em 2002.

Também estdo prestes a chegar as
lojas um novo conceito de televisor di-
gital (um misto de TV e computador), a
geladeira computadorizada (para contro-
lar estoques e fazer compras via inter-
net), o carro hibrido (que combina um
motor de combust&o interna com moto-
res elétricos) e outras engenhocas que
ainda estdo nas pranchetas ou na imagi-
nagdo dos cientistas e tecndélogos.

Diante deste gigantesco quadro de
acontecimentos, tudo indica que as pro-
ximas geracdes precisardo ser muito me-
Ihores, para ter um grau de sucesso se-
melhante ao que temos hoje. O enge-
nheiro dos préximos anos, por exemplo,
vai precisar saber e fazer muito mais
para alcancar o mesmo sucesso profis-
sional que o engenheiro desta década.

Esta necessidade de qualificacéo vai
fazer com que as empresas comecem a
buscar os recursos humanos onde pu-

As fronteiras da nova revolucao

Para muitos, como é o caso dotes do instituto Media Metrix, o Bra-
consultor Peter Druker, o verdadei-sil tem 8,6 milhdes de internautas, ou
ro impacto da chamada Revolucéoseja, 5 % da populacéo, o que ainda é
da Informacéo esta apenas comeum ndmero pequeno, ja gue em pai-
cando, e a internet é o carro-chefeses como o Reino Unido, 30,8% da
desta era. A rede tem gerado tantapopulacédo esta conectada a Web. No
e tdo variadas possibilidades de comundo todo, o nimero de pessoas que
municacao, que hoje ha até casais$ém acesso a Web é de 216 milhdes,
qgue iniciaram o relacionamento e vem crescendo a cada dia. Segun-
num chat, ou sala de conversagéalo a Nielsen/Net Ratings, de junho
virtual. para julho a abrangéncia da internet

A internet estd mudando a roti- cresceu 4,5% no mundo.
na de adultos e criancas em todo o0 Mas se quase todos acreditam que
mundo. Ela estd presente nas pesaunca alguma coisa avangou tdo ra-
quisas escolares, nos momentos dpidamente, o préprio Druker afirma:
diversdo, na hora de procurar em-‘A Revolugdo Industrial avangou
prego e, quem diria, esta até apropelo menos tdo rapidamente quanto
ximando pessoas! Se, antes, voc@ Revolugao da Informagédo, no mes-
demorava semanas para recebemo espago de tempo e, provavelmen-
uma carta ou um postal de um ami-te, exerceu impacto igual - se nédo
go que esta no exterior, hoje vocémaior”.
pode se corresponder com ele dia- Comparavel ou ndo a Revolugao
riamente, pelo e-mail. Industrial, o certo é que a Era da In-

Isto tudo sem falar do comércio formacgéo esta transformando a vida
eletrbnico, que esta revolucionandodo homem globalmente. Mas, se tudo
0s conceitos de compra e vendao que vocé leu nesta matéria Ihe pa-
Hoje pode-se comprar praticamen-rece ficcao cientifica, esta mais do
te tudo na internet. De livros a ali- que na hora de despertar e conectar-
mentos, carros, computadores e méase a nova realidade mundial. Ou en-
quinas. tdo, em pouco tempo, vocé ndo sabe-

E esse quase imensuravel podera nem mais como programar a TV, 0
da comunicacdo virtual ndo para demicroondas e a geladeira; o que di-
crescer. Segundo pesquisas recereer, entdo, de um computador?

derem encontra-los, inclusive no extevai se preparar para néo se deixar atr%unte-se a eles
rior. Um simples diploma n&o sera maigpelar pelo trem-bala das mudancgas?

suficiente, e os processos de ensino s@reciso agir, e agir agora! Entdo mexa-

Mudangas, transformagfes, novos

frerdo profundas modificagdes. “O se, aprenda, pergunte, pesquise, conhgenarios sempre existiram e sempre
aprendizado sera cada vez mais ativ@a, mude, comece de novo! Um mundexistirdo. E, para sobreviver a tudo, é

preparando os alunos para assumir maige novidades esta a sua espera.
responsabilidade, ter iniciativa, conse-
guir administrar a si proprios, redefinir
constantemente a forma de criar valor e
aperfeicoar suas habilidades e seu co-
nhecimento. A filosofia do Action Le-
arning transformara os alunos de paci-
entes em aprendizes”, anuncia Alian
Florent Stempfer, diretor da Escola de
Administracdo de Empresas da Funda-
cdo Getulio Vargas. -
E entdo? O que vocé vai fazer par
néo perder a festa da virada? Como voc@ova geracio de celulares terd imagens

f“"-

DIVULGACAO

preciso se adequar. E é isso que o ho-
mem fez ao longo dos séculos. Foi “vi-
vendo e aprendendo” que ele chegou até
aqui. Com as empresas, sejam industri-
as ou prestadoras de servicos, o proces-
so é idéntico. Quando surgiu a televi-
sd0, um pouco antes da metade deste
século, pensou-se que seria o fim do ci-
nema. No entanto, a televisao é hoje tal-
vez um dos maiores clientes da indus-
tria cinematografica. E o velho ditado
“Se vocé nao pode com eles, junte-se a

eles” valendo mais uma vez.
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O negdcio deu tao certo que a pro 2
duc&o de aparelhos de televisdo no Bra O que fazer?

sil atingiu 0 auge em 1996, com 8,9 mi-
Ihdes de unidades fabricadas. Para os
préximos anos a aposta dos fabricantes
é naTV digital, que deve entrar em fun-
cionamento em 2002, absorvendo inves-
timentos na ordem de US$ 200 milhdes
em dois anos. Segundo a Associacéo Na-
cional de Fabricantes de Produtos Ele-
troeletrdnicos (Eletros), a substituicdo
dos cerca de 50 milhdes de aparelhos
de TV existentes hoje no Brasil deve de-
morar cerca de dez anos. Um processo
rapido, se comparado a substituicdo dos
antigos televisores “preto-e-branco” pe-
los “em cores”, 0 que levou mais de 30
anos.

No setor da telefonia, as mudancas
foram ainda mais rapidas. Em 1991, me-
nos de 10 milhGes de pessoas tinham
celular no mundo. Oito anos depois, esse
namero passou para 400 milhdes de usu-
arios. Ou seja, houve um crescimento
de 4.000% em apenas oito anos. E a
Nokia, gigante do setor, calcula que em
2002, quando entra no mercado brasi-
leiro a terceira geracao de celulares, ha-
vera mais de 1 bilhdo de pessoas com
celulares em todo o mundo.

Entretanto, apesar desta maratona
tecnolégica, em que cada vez mais as
empresas trabalham com tecnologia e

Para acompanhar as mudancasformacdes e conhecimento (infini-
galopantes, as organizacdes precisatms) num tempo que é finito, estabe-
estar sintonizadas com os novos termecer ligacfes cada vez mais diretas
pos, mantendo um alicerce capaz deom o consumidor final, reduzir in-
suportar possiveis turbuléncias. Partermediac@o agregando servigos aos
Renato Bernhoeft, presidente das Omprodutos e ampliar o conceito e préti-
ganizac6es Bernhoeft Consultoria ea da responsabilidade social das em-
Membro do FBN - Family Business presas.

Network -, “a empresa que estara apta _ .
para conviver e saber aproveitar a!nformagao virtual
mudancas € aquela que vai ter, nos

seus quadros, profissionais com vi-

Sites onde vocé encontra gente fa-

séo critica para a mudanca como esando do que acontece e do que vai
tado permanente, experiéncia multiacontecer neste mundo globalizado.
cultural e uma clara profissionaliza-- www.socinfo.org.br Site oficial do
¢do ndo so6 dos gestores mas tambéRrograma Sociedade da Informagéo
dos controladores do capital, entre www.intermanagers.com.bPortal

outras tantas caracteristicas”.

direcionado a executivos do Brasil e

E se, no Brasil, as empresas ténAmérica Latina
se mantido fortes diante de tdo gran- www.webworld.com.br Site com
des transformacdes vividas - globainformacdes sobre o mundo digital
lizagdo, estabilidade da moeda, redu-www.ibusiness.com.br Noticias e
¢do das margens de lucro e concolinks na area de negdcios e informa-
réncia cada vez mais acirrada -, Bertica, com servi¢o de consultoria vir-
nhoeft acredita que agora elas preciual
sardo saber compatibilizar avange www.exame.com.b¢ Verséo digi-
tecnolégico com produtividade, ad-tal da revista, com uma sec¢éo especi-
ministrar o aumento na demanda dal para a nova economia digital

precos similares, um fator continua sen-
do insuperavel: o talento humano. E isso
mesmo! Vocé é o elemento essencial
para o sucesso de qualquer negécio.
Entéo, invista em vocé e nos seus talen-
tos. Pois vocé é um ingrediente funda-
mental para a construcdo do futuro.

“Nao ¢ 0 mats forte da espécie que

sobrevive, nem o mais inteligente; ¢ o

qute melhor se adapta a mudanga.”

Charles Darwin

RONALDO DINIZ

Aprenda com as criancas

A capacidade de aprender é uma vir-
tude nata. A crianga, a principio, se abre
para o mundo, rico em estimulos que sa-
tisfazem a capacidade criativa, de espe-
culagéo, exploragéo e assimilagéo. Ja a
geracao de adultos, com outros mode-
los de base, sofre pela resisténcia ao pro-
cesso de mudancas, e a aprendizagem
exige maior esforgo. “As criangas de
hoje convivem com o processo de ace-
leracdo, mudancas, transformacoes ra-
pidas, e o computador € mais um instru-
mento lidico do seu desenvolvimento”,
explica a psic6loga Gilda Menicucci
Balsini. Entdo, se o ser humano nasce
para aprender, e as crian¢as se espelham
no modelo dos pais, por que entdo os
adultos ndo experimentam olhar para o
mundo com os olhos da curiosidade in-
fantil? Além de se abrir mais ao novo,
ainda é possivel se divertir mais e, con-
sequientemente, ser mais feliz. W
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Novos conceitos no esporte

Nun mundo que se transforma
rapidamente, todas as atividades

humanas precisam se adaptar,

P&li’&l dc‘O/%p&lﬂ/%lT’ novas

tendéncias. E o que também

acontece no esporte, como garante

Luis Felipe Scolari, consagrado

técnico, sempre o preferido da

torcida para dirigir a Selegao.

Nesta entrevista exclusiva a

Weg em Revista, Fe/ipao fala

dos novos rumos do esporte.
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Lus Felipe Scolars, ex-jogador de futebol,
¢ técnico ha 18 anos. Atualmente dirige o
Crugeiro E. C., de Belo Horigonte

O mundo vive uma era de trans- jogava no Caxias, fazia a Faculdade de
formacdes, de quebra de fronteiras, Educacao Fisica, me preparando para
de preocupacdo com o futuro ambi- quando eu deixasse de jogar. Quando
ental, de entrada no novo milénio. encerrei a carreira no CSA, de Maceid,
Como esse panorama afeta o espor- assumi como treinador da prépria equi-
te? pe. Foi um erro. Fiquei sete partidas e

Luis Felipe - Tem afetado na mu- voltei para Caxias. Pedi para comecar
danca de conceitos e de comportamemas categorias de base do Juventude,
to. No caso do futebol, o mundo globapara ir desenvolvendo o meu trabalho.
lizado acelera as mudancas e aumental@enho 18 anos de carreira de treinador,
equilibrio entre as equipes. Basta busnas fui adquirindo conhecimentos o
car as informagfes. Através das emistempo todo. E continuo buscando apri-
soras de televisdo por assinatura e daoramento.
internet, temos a possibilidade de acom-
panhar tudo. Como é esse trabalho de transfor-

mar talentos individuais em uma equi-

O esporte, hoje, quase ndo admite pe?

0 amadorismo. Quanto maior o pro- Luis Felipe- O conjunto sempre foi
fissionalismo, mais crescimento. mais importante que o individual no fu-
Quais os beneficios tebol. Este é um espor-
dgssa nova visao? N_éo Se 0 Brasil tiver um te coJetivo, e portanto,
ha, realmente, mais . . se ndo houver uma in-
espago para o ama- Dplangamento voltado a tegracdo e um espirito
dor? crianga, na escola, poderd se de doacdo, nenhuma
Luis Felipe- O €S- 15,107 yma poténcia olimpica.  €AUIPE Vai atingir o su-
porte de competicdo cesso. Pode ganhar um
ndo tem espago para o jogo, mas nunca uma

amadorismo. Numa comissao técnicacompeticao.
atualmente, eu tenho médico, fisiotera-
peuta, fisiologista, estatistico, nutricio- Como transformar uma crianca
nista, além dos tradicionais preparadorum atleta sem prejudicar seu cresci-
res fisicos e de goleiros. Recebo informento, sua personalidade, sua infan-
macobes precisas que indicam quantosa? Qual o papel dos pais nesse pro-
jogos determinado atleta aglienta numesso?
periodo curto. E aqueles atletas que es- Luis Felipe- O papel dos pais é fun-
tdo proximos de uma contusdo muscudamental na formacéo do carater da cri-
lar, ou de stress. Tudo isso me traz benenga. E importante valorizar conceitos
ficios para que eu possa me preocup@omo lealdade, amor ao que faz, empe-
somente com a tatica e com a partida. nho e disciplina. E dificil, mas possivel,
conciliar o estudo com o esporte. Ha
Vocé foi um bom jogador, mas o horas vagas, e é necessario saber apro-
seu grande feito foi como treinador, veita-las.
alcancando prestigio em nivel mun-
dial. Como vocé se preparou paraessa O que deve ser feito para que o
transformacéo de jogador para téc- Brasil seja uma poténcia olimpica?
nico? Luis Felipe - Dar educacao e saude
Luis Felipe- Sempre desenvolvi mi- para as criangas. Ter um planejamento
nha liderancga natural com a equipe. Fugscolar voltado a pratica do esporte. Se
escolhido para ser capitdo do time, mesio futuro esta crianga se tornar um gran-
mo sendo jovem e tendo outros jogadode atleta olimpico, 6timo. Se nédo, tera
res mais velhos e com mais tempo deondi¢des de progredir numa outra ati-
clube. Ao mesmo tempo que treinava @idade. [ |
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Capacidade de
geracao da
usina chegou a

23 MW

Usina Colombo !
investe em d
geradorde [ °
alta eficiéncia

energia elétrica. “A co-geracgéo € o fu
turo das usinas. Com ela estaremos g

m—gemﬁo a parz‘ir do bdgago da rando energia em varias regides, qua
no ponto de consumo, sem grandes i

Empresa utiliza sistema de

cana-de-aciicar, e até /’g’ pode vestimentos”, declara Sérgio Colombo
o gerente Industrial da Usina Colombo.

4‘07776%‘251/2{517 0 excedente “Este € um marco em fornecimen-

C tos para usinas de acguUcar e alcool, po

de energia elétrica até entdo nenhuma usina no Brasil po

suia gerador de poténcia unitaria ta

alta”, comemora Sinésio Tenfen, geren
imagem de uma lampada aceie do Centro de Negocios de Energia d
sa é praticamente um iconeVVeg, fornecedora do gerador e de tod
universal para a acdo de “ter0s painéis de prote¢do, comando e con-

uma idéia”. Essas lampadastrole.

vém se acendendo com freqiéncia en-
tre as usinas brasileiras de alcool e agLNOVOS rumos palmente porque agora as usinas de agu-
car que estado executando projetos de co- car e alcool podem vender a energia ex-
geracgéo de energia. Um destes projetos O novo sistema gerador foi instala-cedente para a concessionaria por um
foi implantado neste ano pela Usina Codo numa casa de forca especialmentealor interessante, o que garante um bom
lombo, localizada em Ariranha, Noro- construida para este fim, e vai dar noretorno para qualquer investimento nesta
este de S&o Paulo, a 400 quildmetros deos rumos ao negécio da empresa. “Esi@rea”, avalia Tenfen.
capital. investimento trouxe tranquilidade para Os beneficios da co-geragdo atingem

Produtora da marca de agucar Cargslanejar nossas a¢des no mercado. Hofecomunidade em geral, pois as usinas
velas, a Colombo acionou em julho umestamos com geradores confiaveis e bepodem gerar energia estratégica para
gerador de alta eficiéncia, de 15 MWi,instalados, e ndo dependemos mais dsinimizar os riscos de falta de energia
que, somado a um equipamento de &nergia externa”, garante Sérgio Colomnas regifes em que estdo instaladas. Se-
MW ja existente na empresa, totalizabo. gundo a Agéncia Nacional de Energia
uma capacidade de geracéo de 23 MW. As perspectivas no mercado de eneiElétrica (Aneel), o potencial de geragao
Como a usina absorve menos da metayia sdo muito boas para os préximoslas usinas e destilarias do pais é de 2
de da producéo, o excedente esta sendmos, em especial na area de co-geraiil MW, sendo a metade disso no Cen-
negociado com uma concessionaria dedo. “O mercado esta aquecido, princitro-Sul.
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Como funciona a co-geracao?

No caso da producao de aglcarcgédo -, para que haja um maior apro-  tagio para multiestagio.

e alcool, o processo de queima do baveitamento deste vapor, mas manten- Aplicando uma ou as duas alter-
gaco da cana em caldeiras produzdo a mesma producao da caldeira.nativas acima, tem-se a reducédo do
vapor, que gera energia elétrica des-Isto pode ser realizado de duas for-consumo de vapor nesses equipa-
tinada ao consumo interno (autopro- mas: mentos. Entdo o vapor remanescen-
ducdo) ou a comercializacdo. Mas,® Aumento da pressdo das caldeite é aplicado nas turbinas de co-ge-
para co-gerar energia, uma usina ras, fazendo com que as turbinagacdo, sem afetar os setores de fa-
tem que se preparar e manter um de extracdo (moendas) e geracaddricacéo e destilaria, que passam a
balancgo térmico, diminuindo o con-  tornem-se mais eficientes, consu-consumir o vapor proveniente de to-
sumo de vapor nas turbinas - desti- mindo menos vapor. das as turbinas, mantendo o mesmo
nadas a extracdo (moendas) e gera® Passar as turbinas de simples esconsumo de bagaco de cana.
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Gerador Weg, de alta eficiéncia, tem 15 MW

Conquistas em familia

Ao lado do pai, Gumercindo Co-

lombo, e dos tios Hélio (diretor Comer
cial) e Gilberto (diretor Financeiro),§
Sérgio administra uma das mais trad
cionais usinas paulistas, que faturou R
117 milhdes em 1999 e comercializa g
marca de aglcar Caravelas e tambéf]
produz para a marca Carrefour.
Detentora da certificacéo internaci
onal de qualidade 1SO-9002, a Usin
Colombo também conquistou no ini
cio deste ano o diploma de “Empres
Amiga da Crianca”, concedido pel
Abring somente a empresas que efetu-
am acdes ou projetos em beneficio da crianca. Con-
guistas como estas marcam a trajetoria da Usina, que
desenvolve suas atividades a partir de trés principios
bésicos:
@ Constante processo de aprimoramento tecnolégi-
co, garantindo a seus produtos alta qualidade.
@ Consciéncia ecolbgica, expressa em seus produ-
tos e linhas de producéo.
@ O reconhecimento dos funcionarios como seu prin-

cipal e mais caro patrimonio.

Hélio e Sérgio
Colombo

Gestao ambiental

Contando com cerca de 33
mil hectares de plantacdes de
cana-de-agUcar, em fazendas
instaladas em municipios da
regido de Ariranha, a usina
emprega 3.100 trabalhadores
na lavoura e corte da cana,
além de outros 624 na indUs-
tria.

Com capacidade instalada
de moagem para 20 mil tone-
ladas/dia de cana-de-acucar,
40.000 sacas/dia de agUcar (re-
finado e cristal) e 800 mil li-
tros/dia de alcool anidro e hi-
dratado, a Usina busca conci-
liar progresso tecnoldgico e
respeito pelo meio ambiente,
através de um sistema de Ges-
tdo Ambiental presente em
todo processo de producéo, eli-
minando possiveis desperdici-
os de matéria-prima e energia
ou efeitos poluentes.

A agua utilizada no primeiro proces-
so de lavagem da cana é rearmazenada,
decantada e reaproveitada num proces-
so ciclico que elimina um consumo des-
necessario. Até mesmo as impurezas re-
tidas pela decantagdo séo utilizadas na
lavoura como fertilizante e recuperacao
de erosdes. O reaproveitamento aconte-
ce também com dois dos residuos resul-
tantes dos processos de producgéo - o
bagaco da cana e o vinhoto (gerado na
producao de alcool) -, que séo reapro-
veitados como fonte de energia, alimen-
tando as caldeiras ou utilizados na ferti-
irrigacdo dos canaviais.

A empresa investe ainda em proje-
tos de prote¢do da fauna silvestre (apro-
vados pelo Ibama e pela Secretaria do
Meio Ambiente), reconstituicdo da mata
ciliar, povoamento de acudes (peixes),
tratamento de residuos antes do lanca-
mento das aguas a suas fontes e implan-
tacdo de novo equipamento de filtragem
das chaminés, de alta eficiéncia na re-
tencdo de poluentes do ar atmosférico.
A postura da usina Colombo expressa
ndo apenas uma adequacao ao exigente
mercado internacional, em relacao a
qualidade ambiental dos produtos, mas
também respeito pela qualidade de vida
de funcionarios e consumidores. W
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Trés importantes revistas de
economia e negocios destacaram a
Weg em edicoes recentes. Numa
delas, a Carta Capital, além de
aparecer com destaque, a Weg

g&lﬂ/?O% %mp?’éﬁﬂb pOi" seu

desempenho no setor.

N & EHERRL TR
{:":,'_':“ﬂ_,.n_uuu.

A primeira do mundo

Na América Economia, que circula -

em toda a América Latina, uma ample
reportagem fala dos planos da Weg, hoj

a quinta do mundo em seu setor, de s¢ =

a primeira até 2007.

Prémio da Petrobras

Destaque em revista

Empresa global

A edicdo experimental da revista Forbes Bras
gue circulou no dia 13 de setembro, trouxe a Weg
capa e na matéria principal - a mesma reportagem
veiculada no n°® 1 da revista, quinze dias depois.
matéria, assinada pelo jornalista Rubeny Goulart, dd
taca a capacidade empreendedora da Weg, “um cii
rarissimo de pequena empresa brasileira global”. A Fd&
bes chega ao Brasil com a tradicdo de 83 anos de | ¢
atuacdo e a lideranca no segmento de revistas de & %8
negacios nos Estados Unidos. A edigdo brasileirees g
pretende conquistar uma fatia do mercado, man- \:-\.\ilf“
tendo a linha editorial de sua matriz norte-americanaws=

A mais admirada

A Carta Capital destaca a Weg, pelo
segundo ano consecutivo, como a pri-
meira do ranking no setor de Mecénica.
Para eleger as mais admiradas, a Carta
Capital e a InterScience (empresa de
pesquisa) entrevistaram 1.186 executi-
vos de grandes empresas, em 38 seg-
mentos, de Alimentos a Telecomunica-

Da esq.: Walter Janssen Neto, o ~ ~ .
ministro Alcides Tapias e Mino Carta, ¢bes. No segmento de Mecénica, a Weg

diretor da revista ficou em primeiro lugar pelo segundo
R T ano consecutivo, na frente da sueca

ABB, um dos maiores concorrentes.

Para chegar a esse resultado, foram ana-
e lisados qualidade, marca, inovagao, re-
—————— cursos humanos, administragéo, solidez,
e responsabilidade social e compromisso
e — e com o pais. A premiacao das lideres foi
- Sy ——— na sede da Fiesp, em ceriménia presidi-
ek . da pelo governador Mario Covas. O di-
e . retor de Marketing da Weg, Walter Jans-
.- - sen Neto, recebeu o prémio represen-
Carta Capital tando a empresa.

DIVULGACAO

A Petrobras destacou a Weg comasoft-starters, centros de controle de
uma das trés grandes vencedoras denotores e quadros elétricos. Paulo
Prémio de Melhores Fornecedores deKriiger, gerente de Vendas de Automa
Material - 1999. Disputado entre to- ¢do, recebeu o prémio representandc
dos os fornecedores da Petrobras, ina Weg, no dia 31 de agosto, em Natal
clusive os internacionais, o prémio foina sede da Federacéo das Indistria

entregue a Weg pela exceléncia no fordo Rio Grande do Norte. ‘ T

necimento de inversores de freqliéncia, Paulo Kriger (dir.) recebe o troféu
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atéria
técnica

O melhor perde menos

condutores (cobre ou aluminio), quesiderando também uma taxa de juros
constituem os enrolamentos prima-pré-fixada em funcédo do custo do di-
rio e secundario do transformador, nheiro.

com a passagem da corrente elétri- Portanto, a energia dissipada em
ca. Estas perdas variam conforme akWh durante um ano, pelo transforma-

Conbecer a Z‘”f/”éﬂm do variacéo da carga, pois uma varia- dor, pode entéo ser calculada como soma
¢do da carga implica numa varia- da parcela constituida pelo valor das per-

“Custo das perdas” ¢ céo da corrente elétrica. das no nucleo (ferro silicio), em kW,

. . multiplicada pelo nimero de horas em

tmportante na hora de definir b) Perdas magnéticas que o equipamento estiver ligado a rede
Também denominadas Perdas ndsem carga, durante o ano todo), e de

a compra de nm Ferro ou Perdas a Vazio, oriundas uma série de outras parcelas, cada uma

de efeitos magnéticos observados nsendo o valor das perdas nos conduto-
nucleo (ferro silicio) do transforma- res, em kW, multiplicada pelo quadra-
dor, podendo estas ser consideradaslo da frag&o de poténcia de plena carga
praticamente constantes com a va€ multiplicada ainda pelo nimero de ho-
riagdo da carga. ras que o transformador permanecera em
tal condic&o (durante o ano todo).
Quando da energizacdo de um trans- Esta energia, que corresponde as per-
formador alimentando uma carga, aslas totais durante um ano, sera o valor
perdas nos enrolamentos e no niicleo epago pelo usuario a concessionaria, du-
tardo sempre presentes, definindo o paante todo o periodo de utilizagédo do
dréo de qualidade do equipamento, poigansformador, até sua total amortizacéo
guanto menores forem as perdas, tant® retirada de operagéo. Portanto, deve-
maior sera seu rendimento. se determinar os valores atuais, no mo-
Desta forma, quando se necessita adnento da compra, para uma efetiva com-
odo equipamento elétrico é quirir um transformador, ndo é apenagparacéo de custos.
passivel das chamadas perdasuficiente uma andlise dos precos de
de poténcia, podendo estas sevenda dos diversos fabricantes, pois €xemplo de aplicacao
de natureza elétrica e/ou mag-custo das perdas pode levar a surpresas
nética. No transformador, as perdas sédesagradaveis. Quando comprar um transformador,
de natureza elétrica e magnética. Tais Considerando-se transformadoregonsidere sempre os gastos com a ener-
perdas podem parecer insignificantem idénticas condi¢bes de poténciagia consumida (desperdicio), que seréo
guando comparadas com a poténcia nacessorios e pregos semelhantes, masgaiores quanto maiores forem suas per-
minal do equipamento, porém, numaecondmico sera aquele que possuir Metas.
opcao para escolha, elas definem qualores niveis de perdas, uma vez que o
sera o transformador a ser adquirido. custo destas deve ser acrescido aos pre- considere:
¢os de venda dos transformadores.
Num esclarecimento sobre as perdas, O custo das perdas pode ser avalia-

transformador

Carlos Prinz, Weg

tem-se: do através do valor do capital atualiza- Preco do transformador
do ao dia da compra representado pe- =
a) Perdas elétricas las anuidades que serdo pagas, pelas Preco da Proposta
Também denominadas Perdas ngerdas da energia dissipada nos condu- +
Cobre ou Perdas com Carga, oriun-tores e no nucleo dos transformadores, Custo das Perdas

das do aquecimento provocado noslurante todo seu periodo de vida, con-
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Portanto, o primeiro passo € exigirexemplo 1: Transformador trifasico 2500 kVA - 69/13,8 kV

do fabricante que sejam informados o$

valores garantidos de perdas no cobrele

a vazio do transformador a ser adquiri

do. Apdés, devera ser verificado, junto 3

concessionaria de energia de sua regiap,

se existe uma formula de capitaliza¢ca®

Fabricante Preco (R$) Pfe (kW) Pcu (kW) PC (R$)
A 90.265,00 5,00 12,00 122.700,80
WEG 92.475,00 4,00 12,00 122.162,60
B 85.940,00 6,50 13,50 124.834,95

de perdas ja estudada e ajustada. Como

exemplo considera-se uma formula usu-

Verifica-se que o fabricante B ofer- inicial. Os menores gastos com energia
al: tou o menor preco (4,8% abaixo do fa-consumida ao longo do periodo de ope-
bricante A e 7,0% abaixo do fabricanteragdo do equipamento, justificam a aqui-

Weg). Entretanto, apds a aplicagédo daicado deste transformador.
PC férmula do preco capitalizado, que con-

Preco

[2.748,20 x Pfe + 1.557,90 x Pcu]

Na andlise do quadro 2 observa-se
= sidera as perdas a vazio e no cobre, coque o fabricante Weg, que possuia o pre-
clui-se que a melhor opgéo de compra €o inicial 8,4% superior ao fabricante
ar o transformador ofertado pelo fabrican-A, tornou-se a melhor opcéo de com-
te Weg, mesmo sendo o de maior custpra.

Exemplo 2: Transformador trifasico de 15.000/20.000 kVA - 69/13,8 kV

Onde:

Fabricante Preco (R$) Pfe (kW) Pcu (kW) PC (R$)
PC (R$) = Prego Capita"zado WEG 236.000,00 12,20 85,70 403.040,07
Preco (R$) = Preco do transformador A 217.615,00 18,00 104,00 429.104,20
Pfe (KW) = Perdas a vazio
Pcu (KW) = Perdas no cobre B 240.115,00 18,50 72,50 403.904,45

o
2
=
Q
e
O
<
)
S
=]
s
[=)

1.

IMPORTANTE

Solicite sempre ao
fabricante os valores
garantidos de per-
das, corrente de exci-
tacdo e impedéancia
do transformador.

. Recomendamos esta

analise para qual-
qguer transformador
acima de 500 kVA.
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Centro de Negocios
de Subestacoes

A Weg criou em junho, na filial de genharia e servicos. O principal componente do Cen-
Sé&o Paulo, um Centro de Negdcios de Nos trés primeiros meses, essdro de Negécios de Energia € o gera-
Subestacbes, especificamente paraentro ja participou de quinze opor- dor, além de painéis, transformado-
atender ao mercado de distribuicéo detunidades de negécios, equipandares e componentes elétricos.
energia. O gerente é Alessandro Herduas subestagdes, com um faturamen- O Centro de Negdécios de Automa-
nandez, com vasta experiéncia nao de R$ 1,2 milhdo. A meta é atingir¢édo Industrial engloba inversores,
mercado de transmisséo e distribui-R$ 10 milhdes no primeiro ano de atu-transformadores, painéis, controlado-

¢édo de energia elétrica. acao desse centro de negdécios e sares programaveis, motores, compo-
O foco desse centro séo os mercauma fonte de referéncia no Mercosul.nentes elétricos etc.

dos industrial e de concessionarias, Atualmente os centros de negdci-

com subestacées préprias até 130utros L. os representam 8% do faturamento

MVA, 138 kV e em parceria, nas su-centros de negocios global da Weg e a meta para os pro-

bestacdes de até 100 MVA, 230 kV. ximos trés anos é chegar a 159

Além dos transformadores, que re-  Além do segmento de Subestacdes,
presentam de 30 a 40% do valor, 0 sisa Weg conta com mais dois centros
tema de subestagdes também incluie negécios: Energia e Automagéo In-

painéis de baixa e média tenséo, eneustrial. Subestacoes contam
com centro de

DIVULGACAO WEG negocios proprio
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omunidade

Presente para o cidadao

Weg comemora aniversdrio
com a comunidade, oferece
servigos e contribui para
a qualidade de vida das

familias jaragnaenses

Avaliacao
odontolégica
fez parte da
programacao

ao existe empresa sadia envier. A dona de casa Leocadia Souza
comunidade doente. Essa € &oelho aproveitou para fazer um chek-
visdo da Weg, o que faz comup: “Fiz varios exames de salde e meu
gue a empresa cumpra ummarido, também. A comunidade preci-
compromisso de participar ativamentesa desse tipo de acdo”, assegurou.
na melhoria da qualidade de
vida da populacéo. O princi-
pio de tudo é transformar in-
formacé&o e conhecimento e
salde, seguranca, lazer, cul
tura e educacao.

Um exemplo claro é a
Acdo Comunitaria, desenvol-
vida ha cinco anos, em par
ceria com diversas institui-
¢Oes e entidades de Jarag
do Sul, comemorando o ani-
versario da empresa. O even
to é constituido de uma con
centracdo de servigos gratui
tos, numa forma de homena
gear a comunidade na qual
Weg nasceu e se consolido

A quinta edigéo da Agéo Criancas tiveram atividades ltdicas e culturais
Comunitaria foi no dia 17 de . -
setembro, no Pavilhdo Municipal deEmpresa cidada
Exposi¢6es de Jaragud. Com organiza- . o .
cao, agilidade e eficiéncia no atendimen- AAg&0 Comunitaria € sempre reali-
to, os pavilhdes foram tomados por eszada num domingo, para facilitar o aces-
tandes de servicos, entre eles exam&® da populagdo. “A Weg tem como
de colesterol, glicose, press&o, diabetéZ®Mpromisso ser uma empresa cidada,
e visdo, avaliagao fisica e odontologica€ Sempre focou o trabalho comunitario
orientacdes sobre nutricdo, vacinagad)a parte social, cultural e de educacao.
Aids/doencas sexualmente transmissf® 8680 S6 vem reforcar o que ja aconte-
veis, FGTS/PIS, seguranca no lar, escd:€ desde o nascimento da empresa, e se
vacdo dentéria, fisioterapia e planejatraduz num verdadeiro espirito de cida-
mento familiar, além de recreaco infandania. E uma maneira de dizer muito
til, corte de cabelo e confeccao de doO_br'Qado por estar msend.a nessa comu-
cumentos. nidade”, afirma Hilton Faria, gerente de

Mesmo com tempo chuvoso, os jaRH € coordenador da Ag&o. .
raguaenses ndo deixaram de participar. O resultado alcancado se deve a par-
Quase 10 mil atendimentos foram con¢eria formada com institui¢oes, entida-
tabilizados, repetindo o sucesso de pfes e profissionais do municipio, que se
blico atingido nos anos anteriores. “S&€OMPrometem a prestar um servigo co-
fosse dar uma nota para a iniciativa, dghunitario de qualidade. “E uma medida
ria 10. Aproveitei o domingo para reno-importante para a sociedade, que se tra-
var a carteira de identidade, o que est&luz em esclarecimento, divulgacéo e
va precisando fazer mas n3o tinha tenffducacéo. Colocar-se a disposicao para
po durante a semana. Fui muito ben§i€senvolver esse traballho € o minimo
atendido e agradeco a atencdo recelfjile se pode fazer”, afirma o médico
da”, destacou 0 motorista Oracides XaPalisbor M. W. Silva. =

FOTOS: FLAVIO UETA
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ssisténcia técnica

A sintonia no
atendimento ao cliente

Dzvisao de
Transformadores desenvolye
uma nova Unidade de
Servicos e reestrutura a

rede de Assisténcia Técnica

O processo de reestruturagéo da redmtes ganhos em qualidade e garantia.
de Assisténcia Técnica atende trés linhds mais um diferencial da Weg no mer-
basicas: cado de transformadores.

1) Transformadores de distribuicio, Para Carlos Prinz, gerente de Ven-
migrando da tecnologia de nucleodas da divisdo Transformadores, “essas

empilhado para a de ntcleo enrolafudancas s&o, por um lado, um grande
do. desafio para as assisténcias técnicas; por
. . . outro lado, representam uma grande
2) Equipam - - ! PR

) Equipamentos de meia-forca mi oportunidade de novos negocios”. Atec-

grando para tecnologia de fabrica- : .

x - = ologia com W rabalhan-
¢do de baixa tensdo em chapas (%o ngo s tra ng]tloer_a eg esta trabalha
cobre ou aluminio. FoTOs Ao LEA

: madores de distri-
3) Entradanalinha de transformadoregyiczo trifasicos,

de forca até 550 kV. explica Prinz, é

. ~ , e nova no Brasil,
Capacitacao tecnologlca por isso apenas
cerca de 10% das

Desde julho de 1998 todas as ofici-oficinas séo capa-
nas autorizadas da Transformadores eges de trabalhar %}
tdo passando por um processo de capaem transforma- | = =
citacdo, para atender melhor os clientedores de nucleo l‘:{

no atual mo- enrolado —
mento de mu- Os profissio- ©UNterknolsein
dancas tecno- s nais de assisténcia técnica estéo consci-
Weg investe cada vez mais naldgicas. A pre- - entes da necessidade de atualizagdo e
gualidade de atendimento aosparacdo dos -- qualificacdo. Sidinei Buscarioli, da Ele-
clientes. Para aprimorar esteprofissionais & tro Buscarioli, de S&o Paulo, admite que
objetivo, a divisdo de Trans- foi feita em t f’ ! as mudancas requerem um novo enfo-
formadores trabalha no desenvolvimen{reinamento na o gque na maneira de trabalho. “Essas mu-
to da Unidade de Servicos e na reestruprépria fabri- i dancas - diz Buscarioli - estéo proporci-
turacdo da rede de Assisténcia Técniceca. A primeira J onando maior ligagéo entre a empresa e

A Unidade
de Servicos foi
criada para re-
formar e repo-
tenciar na fa-
brica ou no
campo trans-
formadores de
forca de até
550 kV. Como
(I 0 parque brasi-
Sidinei Buscarioli leiro tem uma

etapa, enfo- - -~ 0s ATs, gerando troca de informacdes e
cando os trans- cooperacao no desenvolvimento dos ser-
formadores de distribuicéo, ja foi con-vi¢os. A tendéncia é a evolugdo do ne-
cluida, capacitando 24 assistentes tégdcio: mudar e oferecer novos produtos
nicos. ao cliente é questéo imprescindivel”.

A segunda etapa, correspondente aos Ja Gunter Knolsein, da Automatic,
transformadores em chapas de cobre ale Luzerna (SC), acha que um ponto po-
aluminio, sera efetivada ainda neste angitivo na relagdo empresa-assisténcia
Para os transformadores de forga, o treiécnica é a oportunidade oferecida, prin-
namento enfoca a montagem, superviipalmente aos ATs cinco estrelas, no
sdo de montagem, comissionamento da@gpoio técnico e acompanhamento dos
transformadores e start up. trabalhos de montagem dos produtos.

média de 30 anos de uso, esta unidad@om essas mudancas e os investimefAssim - garante Knolsein - ficamos in-
tem o objetivo de atender a demanda déos em tecnologia, a parceria da Weg¢ermediarios de negociagbes com o cli-

reconstrucéo de transformadores.

com 0s assistentes técnicos da aos cknte.”
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ssisténcia técnica

Cuidados basicos
Na instalacao o

Quando de instala¢éo em base, verificar o adequado
nivelamento e a resisténcia das fundacdes sobre as
guais serao instalados os transformadores. )
Verificar um espago minimo de 0,5 metro entre os
transformadores e entre eles e paredes ou muros, fe-
cilitando o acesso para inspecdes e ventilacdo. ¢
No caso de instala¢des abrigadas, o recinto no qual
sera colocado o transformador deve ser bem ventila-
do, de maneira que o ar aguecido possa sair livre-
mente, sendo substituido por ar fresco.

Realizar inspec¢éo visual principalmente nas bucha®
conectores e acessorios.

Confirmacgé&o de que os dados de placa estdo compa-
tiveis com a especificagéo técnica do equipamento.
Verificar se os dados constantes na placa de identifi-

cacdo estdo coerentes com o sistema em que o tra®s-

formador sera instalado e a correta posi¢ao do co-

Secador de arestado de conservagao; limpeza e ni-
vel de dleo da cuba; estado das juntas e vedacao;
condicdes da silica-gel.

Relé de gés tipo Buchholpresenca de gas no vi-
sor; vazamento de 6leo; juntas.

Relé de presséo subitasazamento e juntas.
Comutadores de derivacdesivel de 6leo do com-
partimento do comutador, condi¢cdes da caixa do aci-
onamento motorizado (umidade, juntas de vedagéo,
trincos e maganetas, aquecimento etc.); motor e cir-
cuito de alimentacdo e fiagdo no tipo sob carga.
Caixa de terminais da fiacdo de controle e prote-
cdo: limpeza, estado da fiacdo e blocos terminais;
juntas de vedacdo, trincos e macanetas da caixa; re-
sistor de aquecimento e iluminagao interna; fixacéo,
COrroséao.

Ligacdes externascircuitos de alimentacéo.

mutador em relagcdo a tensdo da rede de alimente; cada trés anos devem ser verificadas:

céo.
Para transformadores religaveis, constatacéo de qug
a ligacdo de despacho atende ao especificado.
Verificar conexdes de aterramento do transformador.
Atentar para as ligagdes do primario e secundario.®
Para icar o transformador, os cabos utilizados de-
vem ser fixados nas al¢as, ganchos ou olhais existea-
tes para essa finalidade.

°

Manutencao
Semestralmente deve-se verificar:

Buchas e conservadonvazamentos e nivel do 6leo®
isolante.

Tanque e radiadoresvibragédo do tanque e das ale-
tas dos radiadores; vazamentos na tampa, nos radi®
dores, no comutador de derivacdes, nos registros e
nos bujdoes de drenagem; estado da pintura, anota®
do os eventuais pontos de oxidacao; estado dos indi-
cadores de presséo (para transformadores selados#
bases (nivelamento, trincas etc.); posi¢céo das valvu-
las dos radiadores. PS
Termdmetros de 6leo e/ou enrolamentacdo dos
indicadores de temperatura; valores de temperatura
encontrados (anotar); pintura e oxidacao.

Sistema de ventilacdo forcadaguecimento, vibra- e
¢do, ruido, vedacdao a intempéries, fixacdo, pintura e

Buchas: trincas ou partes quebradas, inclusive no
visor do 6leo; fixacdo; condi¢des e alinhamento dos
centelhadores; conectores, cabos e barramentos; lim-
peza das porcelanas.

Tanque e radiadorestodas as conexfes de aterra-
mento (tanque, neutro etc.).

Conservadorregistros entre conservador e tanque,
se estdo totalmente abertos; fixagdo do conservador.
Termdmetros de 6leo e/ou enrolamengstado dos
tubos capilares dos termémetros; calibracéo e aferi-
¢do; nivel de 6leo na bolsa.

Dispositivo de alivio de presséaeerificar a integri-
dade da membrana no tipo tubular; verificar o funci-
onamento do microrruptor no tipo valvula.

Relé de gés tipo Buchholimpeza do visor, fiagéo,
atuacgéo (alarme e desligamento).

Relé de pressao subitapntatores tipo plugue, fia-
céo.

Comutadores de derivagbesstado geral e condi-
¢Bes de funcionamento do tipo a vazio.

Caixa de terminais da fiacdo de controle e prote-
cdo: contatores, fusiveis, relés e chaves; isolagdo da
fiac@o; aterramento do secundéario dos TCs, régua
de bornes, identificacéo da fiacdo e componentes.
LigacBes externasaterramento.

oxidacao; acionamento manual; circuitos de alimenUma vez por ano:

tacéo, pés e grades de protecao. P
Sistema de circulacéo de 6lebomba de circulacao
forcada de 6leo quanto a aquecimento, ruido, vibra-
¢bes e vazamento; circuitos de comando, controle e
alimentacéo; indicador de fluxo; pressostatos.

Oleo isolantedeve ser feita uma andlise, através da
retirada de amostras. Pode ser conveniente alterar o
periodo desta inspecado, em funcao do tipo de cons-
trucdo do transformador e do local da instalac¢éo.

|

WEG em Revista Setembro - Outubro 2000



rtigo

Solucoes completas

A Weg entendeu, logo no inicio
de sua historia, que deveria ser
um agente de transformagdo,
Sfornecendo solucoes completas

para seus clientes.

FLAVIO UETA

Luiz Alberto Oppermann
¢ diretor superintendente da Weg
Transformadores

ma empresa, qualquer que Determinada a agregar valores e fa-
seja seu ramo de atividadestores diferenciados que atendam ao cli-
é um agente de transforma-ente, a Weg da provas de altos niveis de
¢do. Pode ser uma industria,produtividade, rentabilidade e satisfacéo
transformando matéria-prima em produno suprimento de sistemas, definitiva-
tos; uma firma de servigos, que transmente, transformando energia em solu-
forma problemas em solu¢fes; uma casgdes.
comercial, tornando realidade o desejo Quando investimos na ampliagcao da
do consumidor. A transformacao estaapacidade de produc¢édo de transforma-
sempre presente. Mas, para levar quabiores, ja planejamos a criagdo de um
guer processo a efeito, satisfazendo plesentro de negdcios voltado para o seg-
namente o cliente, a solucdo precisa senento de subestacdes.
a mais completa possivel. Afinal, com a privatiza¢éo dos sis-
A atuacdo da Weg extrapola o sim-temas de transmisséo e distribuicdo de
ples fornecimento de produtos. O dife-energia e a introdu¢éo do livre mercado

rencial esta em ofe- de comercializagéo
recer solu¢des com- de energia, cada vez
pletas para o negécio mais o0s grandes

do cliente. Dentro A Wi’g vem consumidores pode-
deste conceito, a réo adquirir a ener-
Weg vem aprimo- gia em tensfes mais
rando os centros de econdmicas.
negoécios, que atual- Abre-se ainda

mente englobam os  gxalmente englobam os mais o mercado de
segmentos de Ener- concessionarias de

gprz'momﬂdo 0§ centros

de negdcios, gue

gia, Automagéo In- segmentos de Energia, energia, pois médi-
dustrial e, mais re- . 0s e grandes consu-
centemente, o de = Awutomacao Industrial midores investiréo
Subestacoes. . em subestacoes pro-
Com a globaliza- ¢, miars recenteniente, o prias, optando pelo

fornecimento direto
pela concessionaria

¢édo e aterceirizacao,

a maioria das gran- de Su bm‘a;oes.

des empresas desati- na tensao que dese-
vou suas areas de en- jar.
genharia e manutencéo. Consequente- Para o cliente, é

mente, surgiram empresas especializa viabilizac&o eficiente de solugdes, sin-
das e os principais fabricantes de equitonizadas com a estratégia empresarial,
pamentos passaram a ocupar este espgaara colocar em pratica sistemas ade-
¢o. quados ao seu negdcio.

As grandes empresas déo preferén- Para a Weg, os centros de negécios
cia aos fornecedores que produzam por segmentos, além de aumentar o vo-
principal ou a maior parte dos compo-ume de negdcios, agregam valor, com-
nentes do sistema. Apta a atuar nestgonentes e servi¢os. S&o também refe-
competitivo mercado, a Weg passou a@éncias e atestados de credibilidade,
fazer a coordenacao e a integragdo teprincipalmente no mercado internacio-
nolégica do projeto. nal. [ |
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Solugdes em
3eracao.
1stribuicao
“Energia

Geradores. transformadores. quadros elétricos e cubiculos de
baixa ¢ média tensdo. Estudos de viabilizagio para qualquer situagio.
Weg, transformando energia em solugdes mais completas
para geracdo ¢ distribuiciio de energia.

leg

Transformundd enegia
em solligies

{47T) 371440 - wanw.wegoovnbr




Solucdes para

" Grandes
Aplicacoes

Motores de baixa e alta tensdio, motores de
corrénte continua, geradores,
transformadores. painéis de comando e
automagio trabalhando integrados nas
mais vanadas aplicagies.
Solucdes criadas na medida para varios
segmentos, como siderurgia, cimentena,
mineragio, papel e celulose, quimica e
petroquimica. saneamento € geragio
de energia, entre outros

e

"I'rmrr.'l_lﬁlr'rrr.-.l.rl...l'n:! ERengtd
e sollipies

{47) 372000 - woow, wegcom. hr




