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E do Brasil!

AWEG ganhou pelo 5° ano consacutivo o Prémio Melhor Desempenho Global da Eletricidade Modema.
Mais do que a forga da marca WEGS, o prémio mosira a forga da emipresa brasileira. Comeamong com a gente

Produtos WEG campedes no Prémio Qualidade 2005:;
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Z\do leitor

Sempre tive excelentes contatos com
a WEG, pela empresa que comprava seus
motores. Sempre fui atendido nas necessi-
dades emergenciais, com muito profissio-
nalismo. Por ser engenheiro, tenho a mar-
ca WEG na cabega. Nao me perguntem por
qué, mas sempre tive orgulho da WEG.
Vocés chegaram na China e s&o a nona
multinacional do Brasil. Com certeza, é fru-
to da administracdo e do respeito que vo-
cés tém pelos colaboradores, clientes, for-
necedores... E também pelos funcionarios
de cabelos brancos, que pude ver nas fo-
tos da revista. Desejo de todo 0 coragéo,
que continuem a ser a WEG.

Roberto Grechi

Coordenador de Cursos da EEI - Escola
de Engenharia Industrial

Rio de Janeiro - RJ

Parabenizo o Conselho Editorial pela revis-
ta (ed. 31). Com relagdo a Eggon Jodo da
Silva e seu otimismo, até me faltam pala-
vras, pois homens assim, antes mesmo de
serem empreendedores, servem de exem-
plo e dignificam o ser humano e agradam a
Deus. Nossa empresa foi fundada em 1938,
e o fundador, com 99 anos, continua incen-
tivando a todos.

Aureo Salles
A. Salles e Cia. Ltda.
Rio de Janeiro - RJ

ggedlente r-
em Revista

é uma publicagio : [

da WEG. 'FY

Av. Pref- Waldemar = st

Grubba, 3300,

(47) 372-4000,

CEP 89 256-900,

Jaragud do Sul, SC. %5 e
www.weg.com. br.

revista@weg.com. br. Conselho Editorial:
Jaime Richter (diretor), Paulo Donizeti
(editor), Caio Mandolesi (jornalista
responsdvel), Edson Ewald (analista de
Marketing) e Cristina Teresa Santos (analista
de Marketing. Edi¢iio e producio: EDM
Logos Comunicagdo, tel. (47) 433-0666.
Textos: Roberto Szabunia. Tiragem: 23.000.

CHARLES ZIMMERM/.‘\NN

Vasco da Gama e Zico

omo? O Galinho vai treinar o Vasco?

Calma, Zico nio vai voltar para o Brasil tio cedo. Ele

estd muito bem no comando da selecio japonesa. O
Vasco da Gama do titulo deste editorial é o explorador portugués
que descobriu o caminho maritimo para o Extremo Oriente, che-
gando & India em 1498.

Desde Marco Pélo, no século XIII, os ocidentais sentem ver-
dadeiro fascinio pelo Oriente. O aventureiro veneziano foi o pri-
meiro a estabelecer parcerias comerciais com os asidticos. Depois
da rota demarcada por Vasco da Gama, o fluxo se intensificou, e
também comegaram as conquistas, a colonizagio.

Hoje, nenhum pais capitalista do Ocidente pode se dizer glo-
balizado, se ndo mantiver relacoes diplomdticas e comerciais com
os principais paises asidticos. O Brasil, felizmente, descobriu este
caminho, e vem conquistando a Asia gragas ao talento de seus
atletas - como Zico -, & riqueza de sua cultura e i alta qualidade
de seus produtos e servigos. A onda que vai e vem entre Brasil e

Asia é a onda da integragdo.

indice

A grande onda da integracao

Mario Persona vai ao Oriente

Um bate-bola com Zico

Conweg e Conatec integradas
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A experiéncia da WEG na China 1
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Nos itltimos anos o Brasil vem aprofundando

0 relacionamento com os paises asidticos




ROBERTO SZABUNIA

auxilio que o Brasil en-

viou aos paises asiaticos

atingidos pelo maremo-

to de dezembro foi de

cerca de 4 milhdes de d6-
lares em doagdes privadas, mais de 90
toneladas de medicamentos, 60 tone-
ladas de alimentos e quase 50 tonela-
das de agua potavel engarrafada.

A informacéo acima, amplamente
divulgada na imprensa em meados de
janeiro, representa um dos aspectos do
crescente relacionamento do Brasil
com 0s paises asiaticos. Neste caso, a
integracdo teve um aspecto humani-
tario. Foi uma contribuicdo ao esfor-
¢o de reconstrucgdo das regides devas-
tadas pelos tsunamis decorrentes do
maremoto.

Mas esta aproximacdo brasileiro-
asiatica tem muitos outros aspectos.
Na cultura, nas relacOes internacio-
nais e, principalmente, na economia,
0 Brasil vem encontrando na Asia ex-
celentes perspectivas.

E no esporte, entdo? Sdo centenas
de jogadores e técnicos brasileiros fa-
zendo sucesso nos paises da peninsula
arabica e no Japdo. Neste ultimo, Zico
€ um verdadeiro idolo nacional, ten-
do conquistado a Copa da Asia no ano
passado e classificado a Selecdo a se-

gunda fase das eliminatérias da Copa
de 2006 (veja entrevista exclusiva com
0 Galinho, na pagina 8).

A relagdo com os paises asiaticos,
na verdade, comegou no inicio do sé-
culo 20, quando imigrantes japone-
ses, chineses e coreanos se estabelece-
ram em varias regides do pais — em
2008 serd comemorado 0 centenario
da imigracéo japonesa no Brasil. Co-
megava ai 0 intercAmbio com a Asia,
a adaptacdo mutua a costumes e cul-
turas totalmente diferentes.

Segundo o Ministério das Relagdes
Exteriores, a importancia geoestrate-
gica e a pujanca econémica da Asia
tornam o continente “uma érea bas-
tante promissora para uma proativa
acdo diplomatica brasileira”.

Os paises asiaticos constituem, na
viséo da chancelaria nacional, “um dos
espacos mais dinamicos do planeta,
abrigando uma riqueza de culturas,
etnias, religides e instituicdes sdcio-
politicas, onde se combinam tradicGes
histéricas milenares com rupturas sur-
preendentes de pos-modernidade”.

>>> Proximidade

A presenca de produtos e profissi-
onais brasileiros em paises daquele
continente vem crescendo, especial-
mente a partir dos anos 90.

Hoje, empresas brasileiras ndo se
limitam a exportar seus produtos, e
procuram estar mais proximos dos cli-
entes, seja com escritdrios de vendas,
seja com fabricas prdprias (como a
WEG, com fabricas na China e na
India).

Um dos destaques no relaciona-
mento comercial € 0 agronegdcio. A
Asia ja é 0 segundo maior comprador
neste segmento, s perdendo para a
Europa, segundo dados do Ministé-
rio da Agricultura.

Em 2004, o crescimento dos ne-

gdcios neste segmento foi superior a

38% (foram US$ 7,5 bilhGes, o que
representa 19,7% do total das expor-
tacBes do agronegocio brasileiro; so a
China comprou o equivalente a US$
2,9 bilhdes).

Brasil e China estabeleceram rela-
¢Oes diplométicas hd 28 anos. Desde
entdo, as relagdes bilaterais se desen-
volveram gradativamente, a ponto de

0 Brasil ser hoje o principal parceiro

econdmico da China na América La-
tina. Na mao inversa, os chineses s&o
0s maiores parceiros do Brasil na Asia.

E assim, incrementando as relagdes
de 14 para ca e daqui para la, o Brasil e
0s paises asiaticos vao estabelecendo
lagos de parceria e aumentando suas
afinidades. E a integracdo vai se con-
solidando.
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A cara da Asia

Conhecer a fundo a identidade dos paises asiaticos, a
partir do contato com seus habitantes. Com esse objetivo,
Charles Zimmermann, 30 anos, ex-colaborador da WEG,
passou nove meses de 2004 viajando pela Asia. Charles en-
trou na escolinha da WEG h4 16 anos. De 2001 a 2004
trabalhou na WEG Exportadora, justamente no atendimento
a regido asiatica. Foi ai que amadureceu a idéia de conhecer
o0 continente. Depois de um ano de planejamento, Charles
deixou a WEG, em fevereiro do ano passado, e iniciou sua
aventura. )

“O que eu queria era tracar uma identidade da Asia, co-
nhecendo sua gente”, diz Charles, que retornou da viagem
em dezembro passado. Comecando pela Turquia, ele passou
por Ird, Paquistdo, China, Vietna, Laos, Camboja, Malasia,
Tailandia, Mianmar, Bangladesh e India. Toda a viagem foi
feita por terra, especialmente de trem. O resultado desse con-
tato estd em cerca de 2 mil fotos e muitas anotacoes, que
Charles pretende transformar em livro e palestras (todas-as
fotos que ilustram esta reportagem, mais a foto da capa, fo-
ram feitas por Charles).

“Foi uma experiéncia fantastica”, resume Charles, que
lembra ter passado por situagOes as mais diversas em suas
andancas. “No Paquistéo, confesso ter sentido o perigo em
volta, por causa das tensdes internas e externas”, diz. O mai-
or contratempo foi ter pego um trem errado na China e
perdido quase um dia de viagem até retomar o roteiro. “A
partir dai, passei a usar bussola para me orientar.”

A balanga comercial brasileira fechou 2004 com
uma cifra que é recorde histérico: US$ 73,084 bilhoes.
Deste montante, 32,8% representaram os negégios
com paises asiaticos. Foi a maior participacao da Asia
na balanga comercial brasileira em todos os tempos.
Em contrapartida, as vendas da Asia para o Brasil au-
mentaram 11,6% em 2004.

Embaixadas:
« www.embchina.org.br ¢ www.br.emb-japan.go.jp
» www.indianembassy.org.br [T
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Bem que o Gil
previu. Em 1972
ja cantava 0 “Ori-
ente”. Tudo bem
que entdo ele s
pensou no Japéo e
nem imaginou que
0 negoécio da Chi-
na seria a propria.
Afinal, ela s6 acor-
dou depois do sol
nascer na terra do
sol nascente. Ago-
ra somos nos que
acordamos.

No ano em que
Gil orientava para
0 Oriente, fui viver
no mais ocidental
Ocidente, numa
tipica familia ame-
ricana - ele made in
USA, ela na Amé-
rica Central. Ape-
sar de ndo ser a
China, o contato
alienigena me en- .
sinou que é importante aprender a lingua.

Hoje oriento meus alunos a aprenderem
chinés. Se eu sei? Nadinha. De China sou zero
a esquerda, apesar de meu primeiro radinho de
infancia ter sido um Mitsubishi. A Mitsubishi
é japonesa? Eu avisei, sou zero a esquerda.

Mas se quiser negociar e vender na China
aprenda a lingua. Como assim, “vender o qué™?
Oras, qualquer coisa que eles ainda ndo ven-
dam aqui. Ok, esqueca este argumento. Vou
tentar outro.

Um pais com mais de 20% da populagéo
mundial deve querer comprar alguma coisa.
Mais de um bilhdo de pessoas! Um mercado
com gente que nao acaba mais. Pilulas anticon-
cepcionais? Isso eles ja tém.

Quando as estatisticas apontavam que a cada
segundo uma chinesa dava a luz, alguém suge-
riu que deviam encontrar essa mulher e fazé-la
parar. Ndo encontraram. Entdo impuseram o
limite de uma gestacdo por casal. Deve funcio-
nar.

Olha ai uma oportunidade de negdcio: ven-
der sofas de trés lugares para essas familias. Mas
produza alguns de quatro, porque as autorida-
des ainda ndo conseguiram resolver a questéo
dos gémeos.

Outra idéia? Va vender tratamento para
LER, a Lesdo por Esfor¢o Repetitivo. Se existe

mercado para isso? Oras, se aqui 0 pessoal ja
sofre com um alfabeto de 23 letras imagine o
que é digitar mais de 6 mil caracteres! Deve doer.

Entenda, porém, que comecar um negdcio
14 exige paciéncia. O povo chinés é assim. Ou-
tro dia ouvi um locutor noticiar: “O embaixa-
dor chinés demonstrou impaciéncia com a de-
mora da resolucdo tal e tal”. Esse locutor esta
por fora. J& viu chinés impaciente?

Por ser brasileiro, vocé pode até perder a
paciéncia de vez em quando. S6 ndo solte 0s
cachorros e nem diga cobras e lagartos no res-
taurante. O garcom pode perguntar se vai que-
rer frito ou cozido. Minha orientagdo? Aprenda
a lingua para proteger seu paladar.

Sei disso porque me dei mal nos EUA como
estudante que ndo estudou o inglés. Adolescente
e obediente, durante um més engoli panquecas
doces e meladas de breakfast. Foi 0 tempo que
levei para aprender e dizer 7 hate pancakes!”.

- Como pode detestar se comeu todo esse
tempo e nunca disse nada? - perguntou a o-
ther de la.

A conversa morreu ali por absoluta falta de
vocabulario. Comi panquecas todos os dias por
mais cinco meses até voltar ao Brasil. Desde
entdo oriento quem quiser se aventurar pelo
Oriente, de avido ou “num cargueiro do Lloyd
lavando o pordo”; aprenda a lingua. [Eg




Falar de brasileiros que
fazem sucesso na Asia traz
um nome rapidamente
lembranca: Arthur
Antunes Coimbra, o Zico.
Depois de deixar seu nome
gravado na histdria do
futebol brasileiro, Zico foi
conquistar o Japdo.
Primeiro jogando, ¢ agora
como técnico da selecio
Japonesa, Zico jd é um dos
grandes idolos do pais do
sol nascente. Nessa

entrevista exclusiva a

WEG em Revista, o
Galinho fala das relacoes
entre o Brasil e a Asia e de

sua trajetoria no _japao.
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O Galinho reina no

JAPAO

WR - Quais os avancos que vocé
percebeu nas relagdes do Brasil com
os paises da Asia?

Zico - Quando eu vim para 0 Ja-
péo, em 1991, ndo havia muitos joga-
dores atuando. Hoje temos varios, ndo
s0 aqui como na Coréia do Sul, na
China, alguns na India. Enfim, acredi-
to que esse mercado se abriu. Conse-
qlientemente, os lacos entre os paises
acabam se estreitando.

WR - Em que setores o Brasil e
os paises asidticos podem desenvol-
ver parcerias mais fortes?

Zico - N&o sou um especialista nes-
se assunto, o que acho é que ha muita
coisa a ser feita em termos de coopera-
¢do. Penso que o futebol abre essas por-
tas e cabe aos governantes brasileiros
aproveita-las.

WR - O Japao sempre esteve adi-
antado tecnologicamente, em relagao
ao Brasil. Essa distincia ja diminuiu?

Zico - Ndo. As diferencas econd-
micas e tecnoldgicas entre os dois pai-
ses sa0 muito grandes.

WR - Como foi teu processo de
adaptacio ao Japao?

Zico - Foi um pouco dificil no ini-
cio, pelas grandes diferencas culturais
entre Ocidente e Oriente. Mas, como
fui recebido com muito carinho, isso
acabou sendo superado com o tempo.
Hoje em dia tenho aqui no Japéo a es-
trutura que preciso, ainda que sinta fal-
ta da praia, da pelada com os amigos e
tudo o mais.

WR - Vocé ja fala bem japonés?

Zico - N&o morro de fome e nem
me perco. Falo algumas coisas, mas
entendo bastante. Na verdade néo pre-

Ciso muito me preocupar, pois tenho o
Suzuki, mais do que um intérprete na
selecdo, um amigo. Néo quero desem-
prega-lo.

WR - Como é conviver com a ex-
pectativa permanente de terremotos,
vulcoes e tornados?

Zico - De uma certa forma posso
dizer que ja me acostumei. Toda a se-
guranca é feita de uma forma muito
organizada para minimizar os efeitos
das catastrofes. Em geral isso funciona
e da seguranca suficiente para a gente
seguir trabalhando.

WR - O que é mancada na certa,
no Japao?

Zico - Uma delas é querer brindar
batendo as tacas e falando “tim-tim” .
Tim Tim é o 6rgdo sexual masculino.

WR - Como vocé vé o avango da
China e sua abertura econémica?

Zico - Iss0 se reflete no investimen-
to que eles estdo fazendo no futebol.
Foram vice-campedes da Asia este ano,
mas acabaram eliminados da préxima
Copa. De qualquer forma, da para no-
tar que a abertura esta colocando o0s
chineses novamente na ponta em ter-
mos de investimento nos esportes.

WR - Vocé liderou uma agao so-
lidaria em prol das vitimas do terre-
moto de Niigata. Como foi a reper-
cussao dessa iniciativa?

Zico - Foi maravilhoso. Os japo-
neses ndo estdo muito acostumados a
eventos como esse, que no Brasil sdo
até mais comuns. Entdo foi uma expe-
riéncia muito interessante, e os resul-
tados foram excepcionais. Visitamos 0s
desabrigados e a partida teve mais de
40 mil pessoas. [LEG



‘ntegracao

40 CONWEG - 172 CONATEC

£
=}
S
R

Conweg e Conatec integradas

Dentro do espirito do tema Inte-
gracdo, neste ano, pela primeira vez, a
WEG promoveu suas convencgdes de
vendedores e de assistentes técnicos na
mesma semana. De 16 a 19 de janeiro
foi realizada a 40* Conweg - Convencéo
Nacional de Vendedores da WEG -,
enquanto a 172 Conatec - Convencédo
Nacional de Assistentes Técnicos - foi
de 19 a 21.

Durante os dois eventos, também
sdo apresentados os langamentos de
produtos das empresas WEG (veja as
duas paginas seguintes).

O pico da integragdo aconteceu na
noite do dia 19, em que foram reuni-

O enceﬂhmento ﬁ €onweg e’ktbertum)dj Conatétforam marmdos por
um show de passistas, mestre-sala e porta-bandeira e uma ala de 40 integran-
tes da bateria da escola de samba Unidos da Vila Isabel. A WEG doou motores
e tinta para os carros alegdricos da escola, no desfile deste ano. Desfile, por
sinal, que teve a participacio de representantes WEG e suas esposas. Este foi o

grande prémio dado aos dez campeoes de venda.

dos no mesmo local os 110 represen-
tantes comerciais e 0s 220 assistentes
técnicos da empresa, além de colabo-
radores da area de vendas, para uma
grande festa de confraternizacéo.
Durante as atividades das conven-
¢Oes, ficou claro que a sinergia entre 0s
produtos WEG vale também para as
pessoas que trabalnam com a empresa.
“Os representantes e assistentes técni-
cos de todos os cantos do Brasil s6 tém
a ganhar somando forgas. As conven-
¢0Oes s&o 0 momento de definir juntos
as estratégias da empresa, de falar e ou-
vir, trocar experiéncias e idéias”, disse
0 presidente executivo Décio da Silva.

=

DOUGLAS R. STANGE

do ano.

Com a palavra

Para Marcelo Marchiori, da
Marchiori Representacies Técnicas,
de Caxias do Sul (RS), “a Conweg ¢
de fundamental importdncia para
que todos ca-
minhem no
mes m o
rumo”. Mar-
chiori é repre-
sentante
WEG desde
1988.

Juarez
Kissmann,
diretor da fi-
lial argentina
WEG Equi-
pamientos
Electricos,
traduz a im-
portdncia da
Conweg: A
melhor coisa é
todos bebe-
rem da mesma fonte”. Na WEG des-
de 1981, e hd trés anos na Argenti-
na, Juarez repassa para a equipe ar-
gentina os principais niimeros mos-
trados na Conweg.
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Novidades em pro

Veja os lancamentos anunciados na Conweg e na (

Servoconversor SCA 05

Para ampliar a gama de aplicacdes, a
WEG aumentou a sua linha de servo-
conversores. Foram lancados o SCA-05
4 A (MEC 1) e 0 SCA-05 4 A MF, mais
compactos para utilizagdo em Maquina
Ferramenta. Ja o servoconversor SCA-05
30A-380V
¢ ideal para
servomotores
de 32, 40 e
48 Nm.

L
SCA 05 30A - 370 V

Para servomotores de 32,
40 € 48 Nm

SCA 05 4A (MEC 1)
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Inversor de freqiiéncia

CFW10
MEC 2

Para motores até 2 cv

» MODELOS
— Correntes nominais de saida; 1,6
/126/40e73A
— Motores WEG acionados: 0,25 a
2¢cv-220V

e Tensdo de alimentagdo monofasica

— 110-127V; 200-240 V - 50/60 Hz
- g

Soft-Starter SSW 06

Caracteristicas

By-Pass incorporado
Economia de energia
Reducéo das dimen-
soes
Robustez
Processador RISC 32
Bits
» Redes de Comunica-
¢édo “FieldBus”: - Pro-
fiBus DP - DeviceNet "},
- ModBus
« Novo controle otimiza- SSw 06
do para ligacéo a 6 cabos 7 ™E"

Inversor de frequéncia d

« Unico produto brasileiro a fornecer so-
lucdo completa:
— cubiculo de entrada
— transformador
— inversor
— motor

* Solucdo compacta

 Preco competitivo, comparado com
importados

« Tecnologia de ponta
— processador de alta performance
— igbts de média tensdo - 6.5 kV

* Facil programagéo

* 500 a 2.250 HP - para motores de
2.300 a 4.160 V

* Rede de alimentacdo: até 36 kV

MVYWOI

UL




onatec

e média tensao MVW 01
Aplicagoes

Papel e celulose
Bombas, ventiladores e refinadores,
picadores

Saneamento
Bombas, ventiladores, laminadores

2 L) 7 4
Quimica, dleo e gds
Bombas, compressores, extrusoras,
misturadores e sopradores

Agticar e dlcool
Moendas de cana

Cimento e mineragio
Transportadores, moinhos e
Jfornos de cimento

Borracha
Bambury

Aplicagoes ja feitas

* Sabesp (ETE Parque

Novo Mundo - SP)

— Poténcia do motor:

1.100 HP

— Tensdo: 3.3 kV

z — Aplicacéo: bomba de
= efluentes

—Em funcionamento

desde agosto/2004

e Copé (cliente final:
Borrachas Vipal)

— 5 unidades

— Poténcia do motor:
1.800 HP

— Tenstes: rede: 23 kV -
motor: 4.16 kV

— Aplicacdo: bambury

Linha Well A

Motor AR Plus destinado a

aplicacBes em industrias de pro-

cessamento continuo, que exigem

baixos niveis de ruido e vibracéo,

alta precisdo mecanica, maior

vida til, baixa manutencéo e,

sobretudo, confiabilidade do

processo produtivo.

Projeto eletrome-

cénico dimensionado

para uma vida Gtil pro-

longada, sobrelevacdo

de temperatura reduzida para

mancais e bobinado, intervalos de

lubrificagdo estendidos, sistema de

vedacdo W 3 SEAL e sistema de iso-
lamento Wise.

J

Linha Roller Table

Desenvolvida exclusivamente para
suprir as necessidades e a alta confiabili-
dade exigida pelo segmento siderdrgico.

Motor da Linha Alto Rendimento
Plus, possui exclusivo sistema de aletas
radiais, vedacdo dos mancais através de
W 3 Seal, bobinado com sistema de iso-
lacdo Wise, especialmente projetado para
operagdo com inversor de frequéncia,
prensa-cabos, placa de bornes, isolagdo
classe “H”, pintura interna especial, eixo,
parafusos de fixacdo, placa de identifica-
¢do em aco inoxidavel e dupla vedacdo
dos encaixes de tampas, aumentando des-
ta forma a vida util do motor.

Linha W Wash

Motor AR Plus, desenvolvido espe-
cialmente para atender os setores farma-
céutico, alimenticio e outros que tenham
a necessidade de higienizacéo e limpeza
do ambiente com &gua.

Possui sistema de vedacdo dos man-
cais com retentor de viton, tampas e cai-
xas de ligagdo vedadas com resina de po-
licarbonato, evitando a entrada ou acu-
mulo de agua e impurezas.

Sua pintura com tinta WEG Nobac
propicia uma agdo antimicrobiana, fun-
damental na fabricagdo de produtos ali-
menticios e farmacos.

O exclusivo sistema de isolamento
Wise (WEG Insulation System Evoluti-
on) foi desenvolvido para aplicagdes em
ambientes severos e também com inver-
sor de freqliéncia. 2 [UEg
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*MELHORES

da Conatec

As matérias a
seguir sio resumos
das palestras técnicas
da Conatec

Eficiéncia energética e
viabilidade técnica e
economica de reparo
em motores elétricos

O principio de funcionamento do
motor elétrico consiste na conversao
de energia elétrica em energia meca-
nica. Nesta conversdo, ocorrem per-
das que influenciam diretamente no
rendimento dos motores elétricos.
Estas perdas sdo elevadas em motores
obsoletos ou que sofreram varios re-
paros, sobretudo quando aplicadas
técnicas incorretas de reparo da bobi-
nagem do estator.

Este trabalho visa difundir concei-
tos tecnoldgicos e operacionais, rela-
cionando motores elétricos, suas espe-
cificacOes, instalagdes e manutenibili-
dade, para permitir a otimizagdo do
uso de energia elétrica nas industrias.

O Assistente Técnico Autorizado
recebera informacgdes que Ihe permi-
tirdo realizar um diagnostico energé-
tico, cujas premissas s&o:

e Otimizacgdo de sistemas de partida
de motores elétricos

» Repotenciamento dos motores elé-
tricos sub e sobre dimensionados

e Substituicdo por motores de Alto
Rendimento Plus

* Eliminacdo de motores obsoletos

* Eliminacdo de motores com eleva-
dos custos de manutencdo devido a
reparos frequentes

Técnicas e
procedimentos para
manutencao em
maquina elétricas
girantes (motores e
geradores)

O trabalho pretende explicar as
técnicas de manutencdo, abrangendo
as manutencdes corretiva, preventiva
e preditiva, com exemplos. Sdo expos-
tas as tendéncias no campo da manu-
tencdo, e onde se encaixa o assistente
técnico WEG neste novo cenario.
Cada vez mais se pesquisam novas al-
ternativas para se prolongar a vida util
de uma maquina elétrica. Verifica-se
que, a longo prazo, os motores esta-
rdo queimando menos do que nos dias
de hoje.

O trabalho se aprofunda na técni-
ca de manutencdo preditiva como
“produto” que o assistente técnico
WEG oferece a seus clientes. A Téc-
nica de Manutencéo Preditiva se ba-
seia na evolucdo do desempenho dos
seguintes dados para avaliar a necessi-
dade de intervencdo no motor:

— Vibracdo

— Temperatura no enrolamento

— Temperatura dos mancais

— Resisténcia de Isolamento

— Indice de polarizagéo

— Indice de absorc¢ao

— Analise Metalografica

— Termografia

Planos de pintura para
reformas de motores,
maquinas e painéis
elétricos

A pintura de um equipamento
deve ser definida de acordo com o
ambiente natural em que ele sera ins-
talado. Mediante este conceito, a
WEG definiu, durante treinamento &
sua rede de Assisténcia Técnica, a in-
dicagdo de planos especificos, utilizan-
do tecnologia de ponta e acompa-
nhando sua filosofia de qualidade.

Vernizes, massas e resinas

A WEG Quimica fornece um mix
de produtos que auxiliam os assisten-
tes técnicos no dia-a-dia, visando prin-
cipalmente a manutencdo da qualida-
de original dos equipamentos fabrica-
dos pelo grupo. Um dos destaques € o



langamento dos vernizes hidrossolu-
veis (base d“agua), que, apds trés anos
de utilizacdo na empresa, esta sendo
estendido a rede de assistentes técni-
cos. A WEG ¢ a Unica empresa do
Brasil que dispde desta tecnologia, que
tem com objetivo manter a qualidade
da impregnacéo, aliada a0 menor im-
pacto ambiental.

Supervisao de
montagem de
transformadores
no campo

Os procedimentos relacionados ao
recebimento, descarregamento e ma-
nuseio, verificacdo e ensaios de rece-
bimento, instalacdo, montagem, en-
saios e energizacdo em transformado-
res de poténcia imersos em liquido iso-
lante estdo detalhados, respectivamen-
te, nos manuais do fabricante e nas
normas brasileiras NBR.

No recebimento, descarregamen-
to e locomocdo, estes servicos devem
ser executados e supervisionados por
pessoal especializado.

Na montagem/instalag&o do trans-
formador, antes de qualquer providén-
cia, deve ser verificada a disponibili-
dade de pessoal qualificado, assim
como de equipamentos e ferramentas
adequadas.

Antes da energizacdo,

é recomendada uma nova desareacao
(sangria) das buchas > 69 kV, relé de
gas, bujdo de drenagem etc. Inspecio-
nar todos os dispositivos de protecdo
e sinalizacdo do transformador. Ajus-
tar e travar a posi¢do do comutador
manual, conforme recomendado pela
operacdo do sistema. Se possivel, 0
transformador deve ser energizado ini-
cialmente em vazio.

Solucoes para
partida de motores

Motores elétricos sdo cargas que
apresentam caracteristicas particulares.
Para tanto, métodos de partida e pro-
tecdo devem ser aplicados, utilizando-
se componentes e combinacdes espe-
cificas a estas necessidades, capazes de
estabelecer, conduzir e interromper
correntes de motores em condicoes
normais e anormais, como em situa-
¢Oes de sobrecarga e curto-circuito,
gue constituem a partida do motor.

Este trabalho indica, de forma ra-
pida e prética, algumas opc¢des exis-
tentes para partida e protecdo de mo-
tores, que podem ser basicamente di-
vididas em dois grupos:

* Partida a Tensdo Plena (Partida Di-
reta)

 Partida a Tensdo Reduzida (Partida

Estrela-Triangulo, Compen-

sadora e Partida com Soft-

Starter)

Juntamente com as com-
binagdes de partidas indica-
das, o trabalho mostra deta-
Ihadamente os diagramas elé-
tricos das partidas e indicara
sua seqliéncia funcional, sen-
do uma importante ferra-
menta para a divulgacdo e
0 entendimento do cor-
reto funcionamento de
cada sistema, mostrando
também os compo-
nentes a serem
utilizados para

cada opgdo, assim como montagens e
acessorios oferecidos.

Montagem e instalacao
de inversores
de freqiiéncia e de
soft-starters

Este trabalho descreve os procedi-
mentos de instalacdo elétrica e meca-
nica e as orientacdes e sugestdes que
devem ser seguidas visando o correto
funcionamento e, conseqlientemente,
uma vida normal dos componentes.

Instalacéo
— Mecanica
— Elétrica

A instalacdo elétrica aborda na
poténcia elementos para seccionamen-
to da alimentagdo, mecanismo de
emergéncia, obrigatoriedade sobre um
terra de protecdo (PE), tensdo com-
pativel com a tensdo do equipamen-
to, critérios para uso de reatancia de
rede e/ou indutor no link cc e reatan-
cia de saida, correcdo de fator de po-
téncia, interferéncia eletromagnética,
aterramento e protegdo eletronica de
sobrecarga do motor.

Na eletrénica, as conexdes de si-
nais (entradas e saidas analdgicas) e
controle (entradas e saidas digitais e
saidas a relés), os cuidados e as nor-
mas que devem ser seguidas.

Acionamento Sugestivo
— Esquema elétrico
— Parametrizacdo

E descrita, através de um aciona-
mento sugestivo, a necessidade de do-
cumentar o projeto elétrico, a para-
metrizacdo do equipamento e a se-
guéncia para a colocagdo em funcio-
namento (Start-up).

NAWEG [+ Os trabalhos completos
estdo no site www.weg.com.br



DIVULGACAO

Meédia tensao
a prova de
explosao

WEG fabrica em

Portugal motores

exclusivos para
processadoras de
soja da Argentina

m fornecimento inédito de motores de mé-

dia tensdo a prova de explosdo foi fechado Na A’frica dO SUI

pela WEG, para equipar empresas processa-
doras de soja ha Argentina. S&o trés motores,

de 6.000 v, 4 pdlos e 50 Hz, negociados com Quatro transformadores foram fornecidos pela
a empresa gadcha Intecnial, fabricante de equipamen- WEG & empresa Hernic Ferrochrome, da Africa
tos para a indUstria de processamento de sementes de @0 Sul- Os transformadores (dois de 7,5 MVA e
soja. do'zs de ]’0 MVA) vio ser utilizados em projetos de

Os motores equipam aparelhos denominados Des- Zezglasaong esmaltagio “’f, Goe:

solventizador-Tostador (DT). Dois deles, de 650 cv, . Willie Bester, engenheiro de projetos da Her-
véo para a T6 Industrial; o terceiro, de 850 cv, destina- nic, diz que a exceléncia dos produtos e do sistema
se a Oleaginosa San Lorenzo. As novas unidades de pro- de entrega’ foram determinantes para que a em-
cessamento de soja devem iniciar operagdes em marco. presa escolhesse a WEG.
Os motores sdo produzidos na WEG Euro e comerci- —

2

alizados no Brasil pela WEG Maquinas. Motores de : -

média tensdo a prova de explosdo sdo produzidos na
unidade da WEG em Portugal, detentora de tecnolo-
gia e certificagdo para fabricagdo dessa linha.

“E imprescindivel que sejam a prova de explosdo, ja
que estardo expostos em area de risco, num ambiente
com solvente (hexano)”, afirma o engenheiro Claudio
Fleig, assessor técnico da divisdo elétrica da Intecnial.

A Oleaginosa San Lorenzo pretende processar 10
mil toneladas por dia de soja, e a T6, 14 mil. De acor-
do com Saulo Ramos, gerente da divisdo de 6leos da
Intecnial, a indUstria de processamento de soja pode
obter, além dos produtos basicos (dleo e farelo), a casca
e a lecitina de soja. “Na Argentina, a producéo gira
principalmente em torno no farelo; por isso essas em-
presas optam pela expansdo”, explica. [HEg




'Tintas WEG em

Duas das maiores
plataformas da
Petrobras, P52 ¢ P54,
contam com a qualidade
das tintas WEG

m 2006, quando as plata-

formas P-52 e P-54 entra-

rem em operacdo, o Brasil

tera mais 180 mil barris di-

arios de petrdleo extraidos
da bacia de Campos. Serd mais um
importante passo a caminho da téo
aguardada auto-suficiéncia em petré-
leo para o pais. E a WEG esté inte-
grada a este esfor¢o, no fornecimento
da tinta utilizada na fabricacdo das
duas plataformas.

Para a plataforma P-52, a WEG
ja forneceu 350 toneladas de tinta.
Agora, a divisao de tintas fechou mais
um contrato com a Petrobras, para
fornecer 80 toneladas de tinta para a
P-54.

A P-52, uma das maiores plata-

&

formas do mundo, ira operar em la-
mina d’agua de 1.800 metros. A atu-
acdo deve aumentar em 10% a pro-
ducdo de petroleo do pais. A P-54 ird
gerar 3.500 empregos diretos e 10.500
indiretos. Ambas véo operar no cam-
po de Roncador, na bacia de Campos.

>>> Alta tecnologia

A WEG ja estava preparada para
atuar neste segmento. “Os investimen-
tos em alta tecnologia para producdo
de tintas e estruturacdo das areas técni-
cas e comerciais, feitos ao longo dos
Gltimos anos, credenciam a empresa a
atender esta nova demanda”, afirma
Reinaldo Richter, gerente de vendas da
divisdo de tintas da WEG Quimica.

Outro diferencial das tintas WEG
é a assisténcia técnica permanente em
todo o pais. “Sdo profissionais capaci-
tados para acompanhar e orientar a
correta aplicacdo do produto no local
do trabalho”, completa Richter.

A WEG tem uma linha completa
de produtos para a area naval e off-sho-
re, desenvolvidos para atender as mais
variadas condi¢Bes de preparo de su-
perficie. Um dos produtos de destaque
no fornecimento para a P-52 € a linha
Wet Surface. Desenvolvida com tecno-
logia de ponta, é um revestimento apli-
cado em superficies molhadas e/ou con-
densadas. O Lackpoxi 76, produto que
da nome a linha, tem alta protecdo
anticorrosiva e excelente aderéncia.

[Eg



Um laboratorio

inedito

WEG Acionamentos
inaugura moderno
laboratdrio para
ensaios de contatores

e disjuntores

0i inaugurado em janeiro,

pela WEG, o primeiro labo-

ratdrio do Brasil destinado ao

suporte de desenvolvimento

e estudos de aplicaces espe-

ciais de contatores e disjuntores. Uti-

lizando como procedimentos de en-

saios normas internacionalmente re-

conhecidas, o Laboratério de P&D,

da WEG Acionamentos, tem capaci-

dade para execucdo de diversos ensai-

0s. Entre eles se destacam o ensaio de

vida elétrica em contatores e 0 teste

de curto-circuito em disjuntores e par-
tida de motores.

Com investimento de US$ 1 mi-

Ihdo na primeira etapa, com 600 m2
de area construida, o laboratorio lo-
caliza-se ao lado da subestacéo de ener-
gia da WEG. “A vantagem desta pro-
ximidade ¢ a reducdo das impedanci-
as dos circuitos de ensaio, 0 que per-
mite executar testes com elevados va-
lores de corrente de curto-circuito”,
explica Reinaldo Stuart Junior, gerente
do laboratorio. “A inauguracdo do la-
boratorio é a conclusdo de apenas mais
uma etapa no aprimoramento da ca-
pacitacdo tecnoldgica da WEG para o
desenvolvimento de dispositivos de
manobra, comando e protecdo em
baixa tensdo”, acrescenta Stuart.

Rl

Investimentos

A WEG Acionamentos tem in-
vestido fortemente em pesquisa e
desenvolvimento, inclusive man-
tendo parcerias com universidades
no Brasil e do exterior. Em 1996
a empresa iniciou parceria com a
Universidade Técnica de Dresden,
na Alemanha, com o objetivo de
treinar engenbeiros e técnicos para
a implantacio de um centro de
pesquisa e desenvolvimento de dis-
positivos de manobra, comando e
protecdo em baixa tensio.

A empresa jd investiu mais de
US$ 3 milhoes na capacitagio tec-
noldgica para esta drea de traba-
tho. Em 2004 a WEG Aciona-
mentos apresentou um crescimen-
to de 22% em relagio a 2003.

“E assim, investindo em trei-
namento e tecnologia, que a WEG
conquistou a lideran¢a de vdrios
mercados’, finaliza Harry Schmel-
zer Jr., diretor superintendente da
WEG Acionamentos.

[Eq
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Parque Fabril Il
conquista
ISO 14001

O BVQI (Bureau Veras Quality
International) enviou em janeiro o
certificado I1SO 14001 que a WEG
conquistou para o Parque Fabril 11. A
certificacdo foi concedida em dezem-
bro, apds auditoria de gestdo ambien-
tal que avaliou a melhoria continua
do desempenho das empresas e suas
relacbes com o meio ambiente.

“Os auditores constataram que a
WEG, efetivamente, pratica uma ges-
tdo ambiental exemplar”, informa o
analista de meio ambiente Marcos Bo-
nifacio, que acompanhou a auditoria.
A WEG ja conta com a certificagdo
ISO 14001 nos Parques Fabris 1 e I11.

Uma das mais
valorizadas
na Bovespa

O valor das seis empresas catarinen-
ses mais negociadas na Bolsa de Valo-
res de S&o Paulo (Bovespa) aumentou
54,8% em 2004, em relagdo ao ano
anterior. O nimero consta de estudo
realizado pela Leme Investimentos e
publicado pelo jornal A Noticia, de Join-
ville, em janeiro. Mais cara empresa
do grupo analisado, a WEG alcangou
um valor de R$ 4,4 bilhges, com va-
lorizagdo de 55,1% sobre 2003.

FLAVIO UETA

Mais uma vez no Score Card

A WEG Acionamentos e WEG
Motores, Unidade Guarulhos, re-
ceberam o prémio Score Card da
Springer Carrier.

A certificacdo foi lancada em
2003 em substitui¢do ao programa

Q-Plus, que premiava os fornece-
dores com exceléncia em qualida-
de. O Score Card avalia a excelén-
cia em qualidade e leva em consi-
deracdo aspectos como custo e aten-
dimento.

DIVULGACAO

R$ 550 milhoes em investimentos

O Projeto Trienal de
Investimentos da WEG,
para o periodo 2005-
2007, prevé investimen-
tos de R$ 550 milhdes
nos parques fabris de Ja-
ragua do Sul, Guarami-
rim, Blumenau e S&o
Paulo. Deste total, R$
330 milhdes serdo apli-
cados em maquinas e
equipamentos; os de-
mais recursos se desti-
nam a construcdo de
novas unidades, treinamento, aquisi-
¢éo de softwares etc.

Os investimentos serdo destinados
a ampliacdo da capacidade de produ-
¢do e a modernizacdo dos parques fa-
bris, com o objetivo de manter o rit-
mo de crescimento da empresa: 0 prin-
cipal parque fabril e sede da WEG,
em Jaragua do Sul, SC, ja é o maior
do mundo. Mesmo antes da duplica-
¢do, o PF Il tem uma éarea total de
868 mil m2,

DIVULGACAO

Trés prédios ja estdo concluidos: 0
primeiro, com 8.666 m2, abriga a Ser-
ralheria e a Assisténcia Técnica da
WEG Automacdo; a Injecdo de Alu-
minio tem 8.815 m2, e a Expedi¢do
da WEG Exportadora outros
13.511m2. Um quarto prédio, de
10.690 m?, para ampliagdo da Fabri-
ca I, estd em obras adiantadas.

A implementacdo de todas estas
obras conta com recursos proprios,
além de linhas de crédito do BNDES.



A globalizacio passa
pela integracio, um

valor extremamente

prezado pelos

paises asidticos

Sérgio Schwartz
Diretor-Superintendente Regido C

FLAVIO UETA

De maos dadas com o

VIUNDO

apoledo ja dizia que, quan-

do a China despertasse, 0

mundo tremeria. Os chine-

Ses, com sua impressionan-

te populagéo de 1,3 bhilhdo
de habitantes, dominam boa parte da
riqueza asiatica, e sua cultura é tdo s6-
lida que seus valores aportam nos pai-
ses vizinhos através do pragmatismo,
da eficiéncia, do respeito a familia e a
educacdo e da supersticdo. Estar a von-
tade nesse universo passa pela compre-
ensdo dos valores confucianos, base do
pensamento chinés.

Quando falamos em internaciona-
lizagdo, ndo podemos esquecer da in-
tegracdo. E ela que garante aunido e a
harmonia entre os
paises e, principal-
mente, entre as pes-
s0as.

Durante as nego-
ciacbes com 0 povo
chinés, por conta da
aquisicdo da fabrica
de motores em Nan-
tong, nos deparamos
com uma cultura exética e peculiar.
Um conselho essencial: nunca diga
NAO. Os chineses sdo extremamente
comedidos, e um desavisado pode in-
terpretar que quem esta dando as car-
tas numa reunido é o executivo que
mais fala; mas é o contrario. Em cada
um dos Ultimos quatro meses de 2004,
estive na China pelo menos uma vez.
Sempre havia uma préxima reunido,
um préximo jantar... Na verdade, du-
rante nossas negociacgdes, quase todos
o0s executivos eram diferentes; a cada
etapa subiamos um degrau e entravam
executivos de um nivel mais alto de
decisdo.

A China tende a
voltar a ser um dos
vetores de for¢a do

mundo.

As negociacOes se desenvolvem,
muitas vezes, em encontros informais,
e 0s chineses nunca dizem né&o; eles
trabalham o assunto de uma forma que
dé a entender que determinado argu-
mento ndo é interessante, mas em hi-
pétese alguma dizem que ndo concor-
dam.

O sucesso de nossas negociagdes
deve-se, em grande parte, ao tradutor-
intérprete que contratamos para nos
acompanhar. Ja digo tradutor-intérpre-
te porque apenas um tradutor ndo é
suficiente. Era até um pouco agonizan-
te, em certas ocasides. O tradutor-in-
térprete conversava varios minutos
com os chineses a fim de esclarecer
determinado con-
ceito ou decisdo e s0
depois nos relatava.

Os chineses sdo
muito preocupados
com o sucesso do
negocio, tanto que
nao tratamos de pre-
€O em nossas con-
Versas.

Tornar-se uma multinacional é um
caminho natural quando 0s sonhos sdo
ousados. O sonho da WEG em tor-
nar-se a maior fabricante de motores
elétricos do mundo esta prestes a se
tornar realidade: até 2007 chegaremos
1a.

Para que isso aconteca, temos que
trabalhar em conjunto com todas as
culturas: o repertdrio cultural, étnico,
religioso, histérico, politico, gastrono-
mico e, principalmente, dos negécios,
é primordial. E quanto a China... Bem,
a China tende a voltar a ser um dos
vetores de forca do mundo.

[LEg



OBRIGADO!

A WEG Acionamentos é Top 10 entre as empresas e catdlogos mais
consultados e nos anuncios da categoria Eletricidade da Revista Lumiére.
Agradecemos de coracao o seu voto de confianca e prometemos continuar
fazendo tudo pensando no melhor pra voce.

E Is50 ndo é promessa de campanha, & compromisso.

Navegue na WEG www.weg.com.br

Jaragui 8o Sul, 5C - (47) 372-4000
&40 Paudo, 5P - (11) 5053-2300




Solucoes em Energia
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A WEG fornece solugdes completas em energia para praticamente todos os segmentos de
mer¢ado. Uma multinacional genuinamente brasileira, com presencga em mais de 100 paises
g fabricas em Portugal, Argentina, México e na China, a WEG cresce cada vez mais, gerando

empregos e divisas para o Brasil.
Navegue na WEG www.weg.com.br TrdJW ia
Jaragud do S, 5C - (47) 372-4000 eim solugdes ¥

&40 Paula, 5P - (11) 5053-2300



